Reéeseau a haut-débit :
raccorder les Mosellans

Les 1 100 kilometres de fibres optiques sont tirés, le maillage majeur est réalisé. En déployant
I'élément clé du réseau a haut-débit, le conseil général a fait ceuvre d’aménageur et engage
la commercialisation qui permettra la capillarité vers tous les Mosellans.

ONVAINCU qu’a
‘ I'exemple des routes,

de I'eau ou de ’électri-
cité, ce résean dédié a la com-
munication sera |’outil structu-
rant majeur pour |’économie et
la vie des Mosellans, le Dépar-
tement a confié la commercia-
lisation et ’entretien de ce
« RHD » a la société Moselle
Télécom. Cet opérateur d’opé-
rateurs doit contractualiser
avec les opérateurs. 1l pourra
ainsi offrir la nécessaire capil-
larité, qui seule permettra aux
entreprises, collectivités ou
particuliers, de bénéficier de ce
service internet & trés haut-
débit, Profitant de |'Open de
Moselle, dont il est le maitre
d’ouvrage, le conseil général a
délégué son vice-président, Pa-
trick Weiten, afin de se livrera
un point d*étape de ce pro-
gramme dont ’avenir com-
mence tout de suite. Réaffir-
mant la volonté mosellane « de
relier les 95 colléges et les 58
zones d’activités », le vice-
président Weiten a aussi souli-
gné «le caractére d’outil de
valeur ajoutée du réseau »

Place aux opérateurs .

Mais loin de se contenter
d’une communication en soli-
taire, Patrick Weiten a convié
autour de lui ceux qui sont les
acteurs de la capillarité. En
clair, ceux qui vont rendre
possible de raccordement de

chacun d’entre nous. Philippe
Lefévre, au nom de Moselle
Télécom, a clairement indi-
qué : « Je ne commercialise
rien vis-d-vis du grand pu-
blic. Mes interlocuteurs sont
les opératenrs et ma mission
consiste & nous mettre en co-
hérence par rapport aux ré-
seaux nationaux, A faire res-
pecter la concurrence et &
assurer la transparence. »
Pour parvenir a satisfaire ces
objectifs, 115 centraux de
France Télécom doivent étre
dégroupés. Il s’agit d’en per-
mettre 1'accés et 1'usage a
d'autres opérateurs. A I’arri-
vée, il s’agira d’offrir aux usa-
gers une capacité de 8 a 10
Méga-octets a ceux qui seront
proches des centraux et d’au
moins 4 Méga-octets i ceux
qui en sont plus éloignés.

Des services aux PME

Parallélement, Moselle Té-
lécom entend offrir un gigaoc-
tet aux opérateurs « afin d’as-
surer un internet réellement
rapide. » Aprés I’opérateur
d’opérateur qu’est Moselle
Télécom, ce sont Completel,
Vialis, Neuf Télécom qui ont
expliqué a I’assistance com-
ment ils congoivent leurs roles
d’opérateurs en faveur des en-
treprises. Marcus Lackermaier
(Completel) a mis en évidence
que : « La gestion en propre
d’un réseau et le service de

Patrick Weiten en compagnie de Philip,
Marcus Lackermaier (Completel), Sylvain Didierjean

proximité sont des éléments
clés de Ia performance et de
la garantie de service. » Mais
il a aussi confié : « Avant Ia
réalisation du RHD de Mo-
selle, je n’avais pas la possi-
bilité de venir en Moselle.
Tout juste anrais-je pu ser-
vir Metz. » De la méme ma-
niére Alexandra Berg (Neuf

Télécom) a expliqué son
« role d’opérateur global,
gui offre des services fixes
anssi bien gu’en mobilité. »
Enfin Denis Fritsch, du
groupe Arcan’, associé a Néo
Télécom,a exposé : « Tous les
services que nous allons
pouvoir rendre aux entre-
prises en bénéficiant du

Lefévre (Moselle Télécom),
ialis), Denis Fritsch (Arcan’)
et de Jean-Christophe Nguyen (conseil général).

RHD et en nous installant
dans enceinte du Républi-
cain Lorrain, ol nous
sommes doublément raccor-
dés. » Dans les semaines qui -
viennent, le RHD sera opéra-
tionnel pour les premiers Mo-
sellans.
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